Academia Mirax - Structura Cursului

Modul 0: Initiere in Profesia de Agent Imobiliar

In acest modul introductiv, vei descoperi elementele de bazi ale profesiei de agent
imobiliar. De la cunostintele esentiale despre piata imobiliard, pana la etica
profesionala si comunicarea eficienta, acest prim pas iti va oferi fundamentele unei

cariere de succes.

Modulul 1: Piata primara si Piata secundara

In acest modul vei invita diferentele esentiale dintre piata primara si cea secundara si
cum sa navighezi in fiecare dintre ele. Vei explora caracteristicile fiecarei piete,
avantajele si provocarile specifice, precum si modul in care sd consiliezi clientii in
functie de nevoile lor. Modulul te va ajuta sa intelegi cum sa abordezi vanzarile de

apartamente noi de pe piata primard, dar si tranzactiile pe piata secundara.
Lectiile modulului:
e Piata primara. Notiuni Generale.

e FEtapele de lucru cu dezvoltatorii imobiliari
e Piata secundara



Modul 2: Tehnici de Lucru cu Cumparatorul

In acest modul vei invita cum si gestionezi relatia cu cumparatorii. Descopera
tehnicile de identificare a nevoilor s1 preferintelor acestora, strategiile de negociere si
modalitdtile de a oferi solutii personalizate, construind astfel o relatie de incredere si

loialitate.
Lectiile modulului:

e FEtape de lucru cumparatorul in CRM
o Tehnici de lucru cu cumparatorul

e Metode de generare a cumparatorilor
e Apelul catre cumparator

e Tehnica "Patru cai”

e Vanzari pe celula

Modul 3: Tehnici de Lucru cu Vanzatorul

Afla cum sa colaborezi eficient cu vanzatorii pentru a incheia tranzactii de succes.
Modulul iti va oferi metode practice pentru evaluarea corectd a proprietatilor, astfel
incat sa poti stabili un pret corect si atractiv. Vei invata cum sa pregatesti un plan de
vanzare convingator si sd gestionezi asteptarile vanzatorilor. De asemenea, vei

intelege importanta comunicdrii constante si a transparentei pe parcursul intregului



proces, pentru a construi o relatie de incredere si a obtine cele mai bune rezultate in

tranzactii.
Lectiile modulului:

o Tehnici de lucru cu vanzatorul

e Apelul rece catre vanzator

e Actele necesare in procesul de lucru cu vanzatorul

o Intdlnirea cu vanzatorul

o Contractul de intermediere exclusiva si analiza pietei imobiliare
e Pregatirea prealabila a bunului imobil spre vanzare

e Vizionarea bunului imobil

Modul 3: Etapele unei Tranzactii Reusite

Acest modul iti oferd o privire detaliata asupra procesului complet al unei tranzactii
imobiliare de succes. Lectiile vor include sesiuni cu experti din domeniu - broker
imobiliar, jurist si notar. Vei invata despre proceduri legislative, aspecte juridice si

documentatie, pentru a asigura desfasurarea profesionald si legala a fiecarei tranzactii.
Lectiile modulului:

o Modalitati de finantare a bunurilor imobiliare

o Actele necesare clientului la semnarea Contractului de Intermediere

o Actele necesare clientului la semnarea Antecontractului/Contractului translativ
de proprietate

o Aspecte juridice in imobiliare



